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Apoiados pelos melhores investidores, captando R$ 10 MILHOES

Giloamesh NXTP 616
7 e 1 g VENTURES VENTURES

Principais investidores e apoiadores

Andries Oudshoorn, Founder OLX Joao Teixeira, Founder Certsys Mario Sa Augusto, Founder NG Cash, al6z
Ben Gleason, Founder GuiaBolso & Kamino  Laura Constantini, former Partner Astella Parker Treacy, Founder of Cobli

Daniel Ibri, Founder Mindset Ventures Lucas Lameiras, aléz Scout Sandor Caetano, CDO & Al iFood, PicPay
Gaston Irigoyen, Founder Pomelo Marcelo Bentivoglio, Founder QI Tech Sanovicz (B., M.), Airlines & Tourism
Henrigue Vaz, Founder CleanCloud Marcelo Malta, Eng Director Stone, iFood Thiago Cyrino, VP of Sales Wellhub

Joao Luis Olivério, GM Apollo, Zendesk Marcos Leite, GM & CMO OLX Brazil Juggernaut, Partners at BZCP



Agenda

n As 3 grandes mudanc¢as em vendas com |A
a A nova geracao do time de vendas

B Seja protagonista dessa grande transformacao
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Shift 1:
Smart Selling

Transicao de Vendas Reatlvas para
Vendas Ativas, com informacgoes em
real-time do lead e foco nos prospects
com malor aderéncia € melhor taxa de
conversao.

Cases: Inbound, Outbound, Cross-Sell

[} Interagiu com post de LinkedIn

B Saiu uma noticia positiva da Tesla

Joao Pedro Costa Lima

"# Diretor Financeiro na Tesla
\E in B %

Visao Geral Atividade Empresa

Resumo do Lead
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E Etapado Lead: Opportunity Pontuagao do Lead
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'? Adicionar para Sequéncia da Nuvia

Escolher sequéncia: Outbound - CFO - Automotivo
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+30% +27%

Aumento da capacidade gerenciamento de Aumento da assertividade e

leads de qualidade por um Representante engajamento de leads qualificados em
de Vendas reunioes

Estudo BCG 2024 Resultados obtidos pelos clientes da Nuvia




Shift 2:
Hiperpersonalizacao
em Escala

Transicao de mensagens massivas para
mensagens hiperpersonalizadas, focadas na
necessidade de cada Empresa e stakeholder

Cases: Outreach (texto, video), Pitch Vendas

~
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Visao Geral Atividade Empresa

Resumo do Lead

& IcP: 03%

VW Converséo 45°

5 ACV: S3m

B Etapado Lead: Opportunity

I DonodolLead: Francisco Tolado

Insights (2)

Bom moments para oferacer soluche:

A Tosla pode ealar inclinada o TAzZer g

Dirator Financairo na

lesla

Joao Pedro Costa Lima

Para: e Joao Pedro Costa Lima - CFO, Tesla

Assunto: “Otimize a gestao financeira da Tesla com a

Fiber

Ola Joao,

Parabéns pela nova posicao de CFO. Eu vi que a Tesla
esta reestruturando seu time de Financas e imagino que
eficiéncias tributarias sao relevantes para vocé. Posso te
mandar mais informacdes sobre a Fiber?

Atenciosamente,
Aline Driemeyer

[ ) Revisar } [ Enviar (h }




1.8X% 1.5X%

na eficacia das empresas que usam de aumento nas respostas positivas e
personalizacao em mensagens, resultando Interesse em reunioes
em aumentos substanciais nas vendas.

Estudo BCG 2024 Resultados obtidos pelos clientes da Nuvia




Shift 3:
Agentes |A fortalecendo
o time de Vendas

Agentes |A, de proposito especifico, irao
transformar a dinamica dos times de
vendas, automatizando tarefas rotineiras, e
apolando no dia a dia, elevando todos a
top performers.

&9 Web Researcher
’i Sales Coach

@ Solutions Engineer

63 Sales Performance
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Antes, escalar significava
aumentar a equipe

Lideranca Executiva

Agora, escalar € incorporar 1A

em Sseus processos e times
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O O O O
o o o O
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O O O
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Vendas, Marketinge g

suporte O

Produto & Engenharia 5 Al I:I

Financas & Juridico {% Al




Nuvia: Plataforma de Sales Enablement

Interage com o cliente
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Time de Vendas

Cliente
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Seller Agent



Nuvia: Plataforma de Sales Enablement

Interage com o cliente Time de Vendas de IA que apoia vendedor

O
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Time de Vendas Lead Specialist Outbound Co-pilot

Cliente
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N
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Seller Agent Sales Assistant Sales Coach
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Cliente

Interage com o cliente

d
N
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Time de Vendas

Seller Agent

Time de Vendas de |IA que apoia vendedor

Lead Specialist

Sales Assistant

Outbound Co-pilot

»

Sales Coach

Nuvia: Plataforma de Sales Enablement

Integrations
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E fundamental comecar a usar IA agora

ESSE £ 0 MELHOR
MOMENTO PARA COMECAR

__________ B
AGORA DEPOIS



« Entorno Competitivo: as
empresas lideres ja estao
escalando o uso de |A.

» O Custo da Inacgao: perda de

L §

ganhos significativos de eficiéncia
e crescimento de receita




Encontre seu novo Volkswagen

£ Selecione a categoria 3 Selecions o models
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3.5x taxa de conversao

+27% a assertividade de
reunioes

1.5x respostas positivas

+30% de tempo ganho
para SDRs

Produtividade

Performance



O que falta pra sua
empresa implementar IA
NO seu processo de

vendas?
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